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Terminos Clave

_

\_
>

y obligaciones exigibles. (Oral, escrito, tradicionales del negocio)

Cliente: Una parte que ha contratado con una entidad, la
obtencion de bienes o0 servicios que son resultado de las
actividades ordinarias de la entidad, a cambio de una
contraprestacion.

Obligaciones de Desempeino: Compromiso en un contrato

con un cliente para transferirle:

a) Un bien o servicio distinto (o grupo de ellos).

b) Una serie de bienes o0 servicios distintos que son
sustancialmente iguales y que tienen el mismo patron de

S\ transferencia al cliente.

//Contrato: Acuerdo entre dos o0 mas partes que crea derechos :
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Principio Basico

&

k\ la aplicacion de 5 etapas.

* Reconoce los Ingresos de
actividades ordinarias

* La transferencia de bienes o |

servicios comprometidos con los

clientes
&)

“ A cambio de un importe que refleje
la contraprestacion

* La entidad espera tener derecho a
cambio de dichos bienes o
servicios.

* Una entidad reconoce los ingresos |
de actividades ordinarias mediante




Etapas de la Aplicacion de la NIIF 15

Med/'cicin

Determinar el

precio de la
& N transaccion. _ _ |
& Identificar las Asignar el precio
O . . de la
O obligaciones -
o de desempefio transaccion a |
q\‘?/(’ b ) obligaciones de
en el contrato desempefio |

Reconocer el
ingreso cuando
la entidad
satisface una
obligacién de
desempefio

Identificar el
‘ contrato con
clientes.

ETAPAS DE APLICACION DE LA NIIF 15




PASO 1
Identificar el Contrato con Clientes

La entidad puede
Las partes han aprobado el identificar los derechos de
contrato cada partes arecibir los
bienes o servicios

El contrato tiene
fundamento comercial
(riesgos y flujos cambien
como resultado del
contrato)

La entidad puede
identificar las condiciones
de pago a recibir por los
bienes o servicios.

Es probable que la entidad
recaude la
contraprestaciéon a que
tiene derecho a cambio
de los bienes o servicios
gue transferira.




PASO 1
_ ldentificar el Contrato con Clientes

4

Aspectos de Importancia en este paso:

( )

No ha transferido ningun bien o
servicio

Un contrato no
existe si esta
totalmente sin

ejecutar s

No ha recibido y no tiene derecho a i
recibir contraprestacion

(La entidad no tiene obligaciones pendientes de\
3 transferir bienes o servicios al clientes vy, la
En caso de no contraprestacion prometida por el cliente se ha
. \recibido por la entidad y es no reembolsable y
cumplir la | |
totalidad de los e “
criterios 3| Se haterminado el contrato y la contraprestacion
recibida del cliente es no reembolsable.
U ) !
Modificacion de Obligacién de desempefio Obligacion de desempefio

Contratos Separado Unica




f PASO 2
_ ldentificar las Obligaciones de Desempeiio

4

/"

* El cliente puede beneficiarse delos B o S\
en si mismo o junto a otros recursos que
Bienes o tiene disponibles;
Servicios « El compromiso de transferencias de los B
distintos o S al cliente es identificable por separado
de otros compromisos /
. Bienes o servicios \
distintos que son « Un Bien o Servicio que no es distinto, se

sustancialmente combinara con otros comprometidos en el
iguales y que contrato hasta que se identifique un grupo
tienen el mismo gue sea distinto, constituyendo todos los
patrén de obligacion de desempefio umica,
transferencia al 9 P ' /

i\ cliente.
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PASO 2

_ ldentificar las Obligaciones de Desempeio |

N

/VAspectos de importancia en este paso:

Ve

.

** No confundir tareas con obligaciones de desempefio

J

( . . - . = s )
*» El ingreso se reconoce a medida que se satisfaga la obligacion

de desempeno

J

7

i N\
% El ingreso se reconoce en un momento determinado o a lo
largo del tiempo

J

r

.

\

*» Los bienes o servicios son activos momentaneos

=




CASO - PASO 2
Identificar las Obligaciones de Desempeio |

\_
/’:a entidad Alfa S.A. vende software para el uso de las agencias :

de turismo el cual normalmente lo ofrece instalado en I
computador especialmente preparado para el uso de su |
software, también [vende el software separado,| requiriéndose |
para la instalacion en el computador del cliente, [a creacion de :
interface especial |gara syiso y ademas ofrece|los servicios de

migracion de datos, tenimiento y de soporte técnico.

La entidad B suscribe tontrato por la compra del software
instalado en su compytador soporte técnico por un ano.
g,Cuéntas I ?CIO esd esem eno puede astun]lrla
o cuan O ones Cpe 0,.cont I’,ji
ida uné: on cliente”
entidad

© 1) B




g PASO 3

y Determinacion del Precio de la Transaccion v
» <

// Al inicio, considerando ... :

¢ Los términos del contrato.

¢ Las practicas tradicionales del negocio.

¢ Tipo de contraprestacion comprometida: |
importes fijos; importes variables o ambos.

¢ Se asumira que los B y S se transfieren segun
el compromiso y contrato existente sin
considerar posible cancelacion, renovacion o

modificacion. /4




PASO 3

o Determinacion del Precio de la Transaccion

a -

Precio de la Transaccion

Importe de la contraprestacion a la que
la entidad espera tener derecho a
cambio de transferir los bienes o

servicios comprometidos al cliente,
excluyendo los importes recaudados en
nombre de terceros

v




PASO 3

Determinacion del Precio de la Transaccion Y

il -

a) Contraprestacion Variable;

b) Limitaciones de las estimaciones de la
contraprestacion variable;

c) Existencia de un componente de
financiacion significativo en el contrato;

d) Contraprestaciones distintas al efectivo;

e) Contraprestaciones por pagos a realizar
al cliente.




PASO 3

o Determinacion del Precio de la Transaccion s

¢ Reducciones

¢ Créditos. | de Precio.

La Contraprestacion es variable si ... :,

¢ Primas de
Desempeno.

¢ Descuentos.

¢ Devoluciones.
¢ El derecho

de la entidad
depende que |

= e \ o g R s e
L 7 Vi 5 (7 S
¢ Fenalizaciones. = /X SN ocurraono

un suceso
¢ Reembolsos.
futuro.

¢ Incentivos.




PASO 3

o Determinacion del Precio de la Transaccion s

/,Estimacién de la Contraprestacion Variable :

Método del Valor Método del Importe |
Esperado: mas Probable: |

Suma de los importes Importe individual mas |

ponderados segun la probable en un rango

probabilidad en un rango . de importes de

de importes contraprestaciones

oy, £ A - P
contraprestacion .=, . A ) posibles.
3 > “*-'-.-,.‘.;,_;, s (RSB

kjﬁb'e.
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CASO - PASO 3

Determinacion del Precio de la Transaccion

4

La entidad A ha suscrito contrato por un ano con Hotel X, para :

realizar 200 viajes anuales hotel-parque-hotel trasladando a los
huéspedes a un parque tematico de la zona que es parte de las
atracciones que ofrece el hotel, pactando un precio de UM
420.000 anuales.

Adicionalmente han convenido un bono unico anual calculado
con base en el puntaje de satisfaccion de los huéspedes asi: con
7 puntos UM 20.000; con 8 y/o 9 puntos UM 35.000 o con 10
puntos UM 60.000, cuya forma de calculo esta indicada en el
contrato.




g CASO - PASO 3

o Determinacion del Precio de la Transaccion b

La entidad A ha suscrito contrato por un ano con Hotel X, para I
realizar 200 viajes anuales hotel-parque-hotel trasladando a los
huéspedes a un parque tematico de la zona que es parte de las

atracciones que ofrece el hotel, pactando un precio de UM
420.000 anuales. |

Adicionalmente han convenido un bono unico anual de UM
42.000 si el 80% de los huéspedes atendidos en el aio, le otorgan
8 puntos o mas en la encuesta de satisfaccion del servicio.

~ transaccion?
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PASO 4 Asignacion del Precio de la
Transaccion a las Obligaciones de Desempeio

a) Precio de venta independiente. ‘ .

No observable ... Estimacion con base en: |
I

¢ Método de Enfoque de Evaluacion del
Mercado Ajustado.

¢ Método de Enfoque del Costo Esperado

mas Margen.

L\ ¢ Método de Enfoque Residual.
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PASO 4 Asignacion del Precio de la
Transaccion a las Obligaciones de Desempeio

5 T —
>
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PASO 4 Asignacion del Precio de la
Transaccion a las Obligaciones de Desempeiio

" Asignacion de la Contraprestacion Variable :

a) Al contrato en su totalidad; o

\

b) A una o mas obligaciones de
desempeio del contrato; o

c) Auno o mas B o S distintos comprometidos en
una serie de bienes o servicios que forman
parte de una obligacion de desempeino unica.




' CASO - PASO 4 Asignacion del Precio de la :
Transaccion a las Obligaciones de Desempeio

>

Una entidad realiza un contrato con un cliente por dos licencias :

de propiedad intelectual (Licencias X e Y). La Licencia Y se
transfiere al inicio del contrato y la Licencia X un mes después.
Los precios de venta independiente de la Licencia X e Y son de
UM 800 y 1.000 respectivamente.

El precio de venta establecido en el contrato para la Licencia X
es un importe fijo de 800 y para la Licencia Y la contraprestacion
es del 3% de las ventas futuras del cliente de productos que
utilicen la Licencia Y, estimando la entidad que sean UM 1.000.

¢+ Reandivicetdrdedhdre éantiadhsear¥lationziceuébaunteatpendisa
cecokosaesfueyzesod @ ta eatitiadd pad ra sditistasge rdalob ligspedarde
Hastampenseyproduzcan las futuras ventas de su cliente.

¢+ Ah timbstaraida diclangiarXerjponvaeidibhd 86 @ alegimgndeasopat

potiviol ddescotdimaltependiente.
- Fuente: Ejemplo llustrativo N° 35 A - NIIF 15




' CASO - PASO 4 Asignacion del Precio de la :

Transaccion a las Obligaciones de Desempeiio
> .

Una entidad realiza un contrato con un cliente por dos licencias :I
de propiedad intelectual (Licencias X e Y). La Licencia Y se

transfiere al inicio del contrato y la Licencia X tres mes después. |
Los precios de venta independiente de la Licencia X e Y son de |
UM 800 y 1.000 respectivamente. |

El precio de venta establecido en el contrato para la Licencia X |
es un importe fijo de 300 y para la Licencia Y la contraprestacion
es del 5% de las ventas futuras del cliente de productos que
utilicen la Licencia Y, estimando la entidad que sean UM 1.500.

¢ Rendimiento de la Licencia Y se rela en forma especifica
con los esl Licencia X 800,00 0,44 132,00 cer la obligacion de

desempen Licencia¥Y  1.000,00 0,56 168,00
¢ Ladistribucion del importe fijo y vari 354 oo 2 €S COngruente con

el precio de veiita inaependieiite.
- Fuente: Ejemplo llustrativo N° 35 B - NIIF 15




PASO 5 Reconocimiento del Ingreso por
Actividades Ordinarias y los Costos relacionados

\_




' CASO - PASO 5 Reconocimiento del Ingreso por\

kActividades Ordinarias y los Costos relacionadcsl
»

Una entidad realiza 100 contratos con clientes por la venta de un :
producto por un precio de UM 100 cada uno, cuyo costo es UM
60. |

El efectivo se recibe cuando se transfiere el control del producto.

La practica tradicional del negocio es permitir que un cliente |
pueda devolver el producto no utilizado dentro de los 30 dias |
siguientes a la venta y se le reembolsa el importe total.

Con base en su experiencia, la entidad estima que el 3% de los
clientes podrian devolver el producto. -

EFECTIVO 10.000,00 ;
PASIVO POR DEVOLUCION 300,00 |

INGRESOS POR ACTIVIDADES ORDINARIAS 9.700,00
Fuente: Ejemplo llustrativo N° 22 - NIIF 15
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PASO 5 Reconocimiento del Ingreso por
\Actividades Ordinarias y los Costos relacionadgsl

Costos de los Contratos I

Incrementales de la obtencion del contrato |

Son los que se incurren para obtener el contrato, |
en que no se habria incurrido si el contrato no se
hubiera obtenido.

De cumplir un contrato

Son los que se incurren en el cumplimiento del
contrato con un cliente.

=




' CASO - PASO 5 Reconocimiento del Ingreso por\

kActividades Ordinarias y los Costos relacionadcsl
> <

Una entidad realiza 100 contratos con clientes por la venta de un :I
producto por un precio de UM 100 cada uno, cuyo costo es UM
60. |

El efectivo se recibe cuando se transfiere el control del producto.

La practica tradicional del negocio es permitir que un cliente |
pueda devolver el producto no utilizado dentro de los 30 dias |
siguientes a la venta y se le reembolsa el importe total.

Con base en su experiencia, la entidad estima que el 3% de los
clientes podrian devolver el producto. |

COSTO DE VENTA 5.820,00
INVENTARIO SUJETO A REEMBOLSO DE CLIENTES 160,00

INVENTARIOS 6.000,00
Fuente: Ejemplo llustrativo N° 22 - NIIF 15




Otras Disposiciones




Fecha de Vigencia

Procedentes de Contratos con Clientes

O
—— g - G G W .
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Transicion a la NIIF 15

a) De forma retroactiva a cada periodo de presentacion
previo de acuerdo con NIC 8, sujeto a las soluciones
practicas del apéndice C de NIIF 15.

¢ Puede no reexpresar contratos que inicien y terminen
dentro del mismo periodo de presentacidén anual;

¢ Para contratos terminados con contraprestacion variable,
puede utilizar el precio de transaccidén en la fecha en que se
completé el contrato; y

¢ Para los periodos de presentacidon anteriores a la fecha de
aplicacion inicial, no necesita revelar el importe de los
preciso asignados a las O de D. pendientes, ni cuanto

L\ espera reconocer como ingresos por A O.




Transicion a la NIIF 15

b) De forma retroactiva con efecto acumulado de la
aplicacion inicial de esta Norma reconocido en la
fecha de aplicacion inicial, siguiendo lo indicado en

. elapéndice Cde NIIF 15.

e

¢ Se reconocera el efecto acumulado de la aplicacion inicial
como un ajuste al saldo de apertura de ganancias
acumuladas ;

¢ Se aplicara solo a contratos no terminados en la fecha de
aplicacion inicial:
¢ Para los periodos de presentacion que incluya la fecha de

aplicacion inicial, el importe de cada partida afectada
k\ comparada con NIC 11 Y NIC 18 y la explicacion de los

cambios significativos.




Propuestas de Mejora a la NIIF 15

_

(
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Cla

rifications to [FRS 15 @@
eceived by 28 October 2015 é\
b_@
o 20

<
Ampliar los ejemplos ilustrativos, para :

precisar si los bienes o servicios
contenidos en el contrato son distintos

Ampliar la guia de aplicacion
contenida en el Apéndice B, para
aclarar:

¢ Principal o Agente.
¢ Concesion de Licencia.

Se incorporan dos soluciones
practicas en transicion a la NIIF 15
relacionadas con contratos
modificados antes del inicio del
primer periodo de aplicacion de la
norma.
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